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Vertriebsvertrage: optimale Gestaltung & Beendigung

inkl. Ausgleichs- & Ersatzanspriche

IHR NUTZEN

Handelsvertreter, Vertragshdndler oder doch Franchise? Dieses Seminar gibt Innen das Rustzeug, die fur Sie richtige
Vertriebsstruktur zu wéhlen und die vertraglichen Grundlagen moglichst optimal zu gestalten. Dabei werden unter anderem
fur diese Vertré&ge typische Klauseln, kartellrechtliche Rahmenbedingungen und vertragliche Vorsorgemaoglichkeiten zur
besseren Durchsetzung von Ansprichen und zur Vermeidung von Problemen bei gednderten Umsténden und bei Beendigung
ndher beleuchtet.

Welche Anspriiche entstehen bei Beendigung eines Vertriebsverhdltnisses? Kann man diese von vorn herein wirksam
ausschlieBen? Wie berechnet man Ausgleichs- und Investitionsersatzanspriiche? Auch diesen Fragen widmet sich dieses
Seminar im Detail.

Sie wollen ihren Vertrieb auf neue Beine stellen oder rechtlich optimieren? Dann ist dieses Seminar genau das Richtige fiir Sie.

REFERENT

RA Dr. Veit Ohlberger, M.Jur. (Oxford)
Rechtsanwalt bei DORDA BRUGGER JORDIS, Leiter des China Desk; Arbeitsbereiche: Internationales Vertragsrecht
(insbes. Kauf- und Vertriebsrecht), Gesellschaftsrecht und M&A, Geschdaffe mit China und infernationale Handels-
schiedsgerichtsbarkeit; berdt sowohl dsterreichische Klienten in Bezug auf Investitionen und Vertrieb im Ausland als
— M= auch auslandische Klienten zu Investitionen und Vertrieb in Osterreich und Europa; vertritt regelmdBig in internatio-
nalen Handelsstreitigkeiten und ist auch als Schiedsrichter té&tig; arbeitete 2008/2009 bei einer internationalen Anwaltskanzlei in
Peking und bei CIETAC (China International Economic & Trade Arbitration Commission).

WER MUSS INFORMIERT SEIN

Sales und Export Mangerinnen aus Industrie- oder Handelsunternehmen

Juristinnen aus Industrie- oder Handelsunternehmen

Fuhrungskrafte, die in die Gestaltung und Beendigung von Vertriebsvertragen involviert sind
GroBhdndlerlnnen und Importeurlnnen

Handelsvertreterinnen

Franchisenehmerinnen

Rechtsanwdltinnen

NSNS N NS s

) 4 -—n



SEMINARINHALTE

M Die richtige Vertriebsstruktur

Eigenvertrieb: direkt oder Uber Zweigniederlassung
oder Tochterunternehmen?

Handelsvertreter, Vertragsh&ndler,
Kommissiond&rr oder Franchise

Selektiver Vertrieb

Die rechtlichen Knackpunkte des Vertriebs

B Wichtige und typische Vertragsinhalte
- Gebietsschutz

- Wettbewerbsverbote

Vertragsdauer

Kundigungsgrunde

Lagerricknahme

Rechtswahl

- Gerichtsstand- oder Schiedsvereinbarung?

B Allgemeines zur Beendigung von Vertriebsvertréigen
- Welche Fristen sind zu wahren?

- Welche Kundigungsformen
I6sen welche Rechtsfolgen aus?

Was ist ein wichtiger Kindigungsgrund?

- Ubersicht Beendigungsanspriiche
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B Anspriiche aus der Beendigung

von Vertriebsvertréigen:

Nachvertragliche Schadenersatzanspriche

Nachvertragliche Provisionsanspriche

Ausgleichsanspruch gemdaR § 24 HVertrG
samt Berechnungsbeispiel

Ausgleichsanspruch analog zu § 24 HVertrG
samt Berechnungsbeispiel

Investitionsersatzanspruch gemdan § 454 UGB

M Veriragliche Vorsorge

und Beendigungsstrategien

Bedeutung von Befristung

Bedeutung wichtiger Kindigungsgrunde

Bedeutung kartellrechtlicher Compliance

Vertragliche Abdnderung von Ausgleichs-
und Ersatzansprichen?

Gunstigere (Teil-)Rechtswanhl
bei Vertragshdndlern und Franchise?

- Rechtsvergleichender Blick
in ausgewdhlfe andere Rechtsordnungen

- Absicherung durch Gerichtsstand-
oder Schiedsvereinbarung

- Auflésungsvereinbarungen:
wichtige Inhalte und Fallstricke



Gesamtprogramm auf www.ars.at

TERMINE /IHRE INVESTITION

15. Mai 2014
ARS Seminarzentrum, SchallautzerstraBe 2-4, 1010 Wien

10. Juni 2015
ARS Seminarzentrum, SchallautzerstraBe 2-4, 1010 Wien

Uhrzeit  jeweils von 9.15-17.00 Uhr
Investition je € 540,-

Termine

inkl. Seminarunterlage, BegriBungskaffee, Erfrischungsgetrainken, Mittagessen und exkl. 20 % USt.
Anmeldungen werden in der Reihenfolge des Eintreffens und nach MaBgabe freier Picitze berlck-
sichtigt. Wir ersuchen Sie, nach Erhalf der Rechnung die Teiinahmegebuhr bis zum Seminartermin zu
Uberweisen.

ERMASSIGUNGEN

30 % (per TN) ab 10 Teilnehmerinnen eines Unternehmens
10 % (per TN) ab 3 Teilnehmerlnnen eines Unternehmens
20 %* fUrRA-Konzipientinnen, WT-Berufsanwdrterinnen, NO-Kandidatinnen

*ErmdBigung nur gegen Vorlage von Legitimation/Bescheid. Ermd&Bigungen sind nicht addierbar!

STORNO

Bitte haben Sie Versté&ndnis, dass bei Stornierungen ab 14 Tage vor Seminarbeginn 50 % des Seminar-
betrages, bei Stornierungen oder Nichterscheinen am Veranstaltungstag die volle Gebuhr in Rechnung
gestellt wird. Bei jeder Stornierung betrégt die Bearbeitungsgebthr € 40,-. Bei einer Umbuchung auf
einen Folgetermin bleibt die urspringliche Rechnung inkl. der Fdlligkeit guitig. Zus&tzlich wird eine
Gebuhr von € 20,- exkl. USt. (ausgenommen am Seminartag: 15 % Aufschlag) in Rechnung gestellt.
Stornierungen  kénnen ausschlieBlich schriffich entgegengenommen werden!  Selbstverstdndlich
kénnen Sie jedoch gerne eine Ersafzperson nominieren. Die Veranstalter behalten sich vor, Seminare
aus wichtigen Grinden zu verschieben sowie Programmdnderungen vorzunehmen.

ANMELDUNG / INFORMATION

Projektorganisation: Carina Osterreicher
Inhalt / Konzeption: Simone Gumpinger, LL.B. (WU)

+4317138024-14 B +4317138024-27

JE] office@ars.at

\on den Besten lernen.

Individuelle
FIrmentrainings
nach MaB!

ANMELDUNG /UNTERLAGENBESTELLUNG

DJG, ich melde mich an fur das Seminar , Vertriebsvertrage:
optimale Gestaltung & Beendigung”

Termin

D Jq y ich bestelle die Seminarunterlage zu 40 % der SeminargebUhr, da
ich an der Teiinahme verhindert bin.

Seminarunterlagen kénnen nicht retourniert werden!
... und bin einverstanden, dass meine Daten elekironisch gespeichert werden und ich per Fax/
E-Mail Uber weitere Veranstaltungen informiert werde. Als Gerichtsstand wird Wien vereinbart.

1. TEILNEHMER/IN

M Konzipientin M Berufsanwdrterin

Name / Vorname / Titel

Aufgabenbereich / Abteilung

Tel. Mobil
E-Mail Fax
2. TEILNEHMER/IN M Konzipientin M Berufsanwdrterin

Name / Vorname / Titel

Aufgabenbereich / Abteilung

Tel. Mobil

E-Mail Fax

Beschaftigle M bis 100 [ 100-200 M Uber 200

Branche/ Firma

StraBe, Postfach

PLZ, Ort

Datum Unterschrift
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